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WELCHE TRENDS GIBT ES IN DER MOBILITAT IN 20267

@ Nutzen, statt besitzen

e Kunden zahlen fur Nutzung und Erlebnis.

* Keine langfristige Bindung.
* Kein Wiederverkaufsrisiko. Das passende Fahrzeug zur richtigen Zeit.

@ Flexibel, bequem, digital

* Buchen, starten, verlangern, tauschen oder stoppen — alles mit wenigen Klicks.
Eine vollstandig digitale Reise von der Buchung bis zur Riickkehr, entwickelt fir Schnelligkeit und Einfachheit.

@ Adaptiert an den modernen Lifestyle

Stadtleben, Haushalte mit mehreren Autos, temporare Bedirfnisse und neue Mobilitatsgewohnheiten.
Ideal, um Elektrofahrzeuge zu entdecken, Uberginge zu meistern oder sich an veridnderte Lebenssituationen anzupassen.

Mobilitat bedeutet heute mehr als nur den Verkauf von Autos.

Es geht darum, einen nahtlosen Zugang zu Luxusfahrzeugen zu ermoglichen — wann und wie Kunden sie bendétigen.
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WARUM SICH DER
MARKT VERANDERT

Gesetzgebung

Stadte schranken den Zugang, die Nutzung und den
Besitz von Autos ein. Parkbeschrankungen und
Zugangsbeschrankungen.

Elektrifizierung & technologische Ungewissheit

Der Ubergang zu Elektrofahrzeugen verindert das
Kundenverhalten. Unsicherheit bezuglich der
Restwerte von batterieelektrischen Fahrzeugen.

Lifestyle & Veranderung des Nutzungsverhaltens

Die Mobilitatsbedirfnisse werden zunehmend fragmentierter und
temporarer.

Finanzieller & wirtschaftlicher Druck

Kunden verlagern ihren Fokus von Eigentumsrechten hin zu planbaren
Ausgaben. Bevorzugt werden monatliche Pauschalpreise.
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WAS IST MOBILITAT BEI JLR HEUTE?

Transaktionen

Mehr als 15.000 Buchungen
wurden bereits fir 2026
generiert.

Mobilitat als Kundengewinnungs-Tool

Nachweisliche Fahigkeit, Mietkunden
durch ein erstklassiges Kundenerlebnis
zu Neuwagenkaufern zu machen

Operativ

Mehr als 4.000 Fahrzeuge im
Einsatz und > 350
teilnehmende Handler

Nachste Schritte

1 * Handler-basierte Mobilitat ausbauen,
mit starkerem Fokus auf externe
In Europa Kunden und Elektrofahrzeuge

 Etablierung von Mobilitat als eigene
Business-Unit im Handel

* Digitale Buchungsplattformen in das

Mobilitatsokosystem integrieren

Ausrichtung an Project Circle

Aktiv in 8 NSC-Markten und
24 europaischen Landern
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Warum Mobilitat fur JLR strategisch wichtig ist

Mobilitat ist keine Zusatzfunktion. Sie ist eine strukturelle Transformation des Geschaftsmodells von JLR.

01

Neuer Volumen- und
Umsatz-Kanal

Bis zum Geschéftsjahr 2029/30 kdnnte
Mobilitat bis zu 20 % des
europaischen Volumens von JLR
ausmachen.

¢ Schafft einen neuen Vertriebskanal neben dem
traditionellen Einzelhandel.

* Generiert wiederkehrende Einnahmen anstelle
von einmaligen Transaktionen.

* Reduziert die Abhangigkeit von klassischen
Marktzyklen und Anbietern

02

Hebel fiir die
Kreislaufwirtschaft

Unterstitzt Kreislaufwirtschaft und
optimiertes Fahrzeug-
Lebenszyklusmanagement

* Vollstandige Kontrolle tGber Fahrzeuge von der
Erstzulassung bis zur Wiederverwendung

* Optimierte Sequenzierung: Vermietung -
Nutzung - Freigabe - Ausmusterung

* Maximiert die Wertschopfung pro Fahrzeug

03

Strategisches Instrument
zum Schutz von RW

Hilft dabei, Restwerte zu schiitzen und
zu stabilisieren

* Kontrolliert Wiedervermarktungsvolumen und
-zeitpunkt

* Verlangert die Fahrzeugverfiigbarkeit im
Markendkosystem

* Reduziert Marktschwankungen und Preisdruck

04

Volle Verantwortung fur
die Kundenbeziehung

Ermoglicht JLR/dem Handel die
wiederkehrende Interaktion mit dem
Kunden

* Von der ersten Nutzung bis zum Kauf oder
Leasing

* Direkter Zugriff auf Kundendaten,
Nutzungsmuster und Praferenzen

* Stdarkere Kundenbindung, hoherer
Kundenwert, bessere Abschlussrate
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WAS IST JLR RENT?

{“} was ist JLR RENT?

* Die offizielle Kurzzeitmobilitatslosung von Jaguar Land Rover. Ein markeneigener

Mobilitatsservice, der vollstindig in das JLR-Okosystem integriert ist. Live seit 2016.

@ Was deckt RENT ab?

* Mietwagen & Kundendienst
* Pannenhilfe & Garantie

e Externe Buchungen (Geschaftlich & Privat)

@ Warum ist das wichtig?
* Heute: JLR RENT wird haufig als Kostenstelle im Bereich Aftersales wahrgenommen.

 Morgen: JLR RENT soll zu einem echten Profitcenter und Akquisitionskanal werden.
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—=*  Was ist JLR MOBILITY in der Zukunft?

* RENT entwickelt sich zu einer umfassenden Mobilitats-Service-Suite.
- Das Okosystem umfasst fortan Rent, Subscribe und Subscribe+.

* Alle Services werden auf einer einzigen digitalen Plattform miteinander verbunden.

RENT SUBSCRIBE SUBSCRIBE+
Kurzzeit-Miete Auto Abo Langzeit-Miete (BEV)
1 Tag bis 3 Monate 3 bis 24 Monate 12 bis 36 Monate
FUr Service-, Freizeit-, Geschafts- und Fir Kunden, die Flexibilitat ohne langfristige Eine Premium-Alternative zu
Entdeckungsbedirfnisse. Bindung wiinschen. herkdmmlichem Leasing oder

Finanzierung fir ein brandneues
vollelektrisches Fahrzeug.

ALLE SERVICES WERDEN IN EINER DIGITALEN PLATTFORMEN GEMANAGED.
ALLE SERVICES SIND AUF DEN BESTMOGLICHEN KUNDEN-NUTZEN AUSGERICHTET.
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MOBILITAT ALS
BUSINESS-UNIT

Die vierte Saule

Wird zur vierten zentralen Saule des
Geschafts: Vertrieb, Kundendienst und
Finanzdienstleistungen.

Hohere Flottenauslastung

Mobilitat verbessert die
Flottenauslastung und die
Gesamtrentabilitat.

Wiederkehrende Umsatze

Mobilitat schafft stabile,
wiederkehrende und besser planbare
Einnahmequellen.

Strategische Positionierung

Der Einzelhandler entwickelt sich vom
Autoverkaufer zum echten
Mobilitatsanbieter.
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MOBILITAT - EIN BUSINESS CASE

Range Rover Sport D300 Dynamic SE — 12 Monate

93%

Die durchschnittliche Nutzung betragt ca. 16 Tage pro
Monat fur Garantieaustausch und Vermietungsaktivitaten.

28.725 €

Gesamteinnahmen aus
internen/externen Vermietung
Uber 12 Monate Betrieb.

145€ / Tag

Die Tagespauschale wird von JLR erstattet, wenn
das Fahrzeug als Garantieersatz eingesetzt wird.

~23.000 € o

Gesamtkosten inklusive Abschreibung,
Haltekosten, Versicherung, Wartung und
Betriebskosten Uber 12 Monate.

~ 250€ / Tag

Durchschnittlicher Tagesmietpreis fur einen
Range Rover Sport D300, abhangig von
Saison und Mietdauer.

+5.725 €

Nettobeitrag nach Abzug aller Kosten: Das
Fahrzeug amortisiert sich vollstandig und
generiert einen positiven Cashflow.
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Interne & externe Kunden

Betreuung und Schutz der bestehenden Kundenbeziehungen von JLR. Erweiterung der Service-Reichweite Gber den aktuellen Kundenstamm hinaus.

1 2

Interne Kunden Externe Kunden

Wer sie sind Wer sie sind

Bestehende JLR-Besitzer oder Kunden, die bereits im Neukunden, Stadtbewohner, Unternehmen, Freizeitkunden
Netzwerk sind

Typische Anwendungsfalle

« Anmietung fur Geschafts- und Freizeitzwecke

« Veranstaltungen und besondere Anlasse

* Ersatzwagen « Erfahren Sie mehr Uber Elektrofahrzeuge und fuhren Sie

* Garantieaustausch ausfuhrliche Probefahrten durch
« Pannenhilfe

 Interimsfahrzeuge wahrend der Wartezeit Strategische Rolle

ErschlieBung neuer Zielgruppen fur die Marke
Strategische Rolle Generierung neuer Umsatze

Sicherstellung eines durchgangig hochwertigen Aufbau und Starkung der zukinftigen Relevanzim

Kundenerlebnisses Autohaus
Schutz von Kundenzufriedenheit und -loyalitat
Wiederkehrende Umsatze um Kosten zu decken

Typische Anwendungsfalle
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Kundenprofile

Mobilitat ist kein einzelnes Produkt fiir einen einzelnen Kunden.
Es ist ein Portfolio an Losungen flir verschiedene Kundenprofile.

Urban Flex Users Business & Professional Users
. Stadtbewohner - Freik_?e'rufler, Be.r.at“er, KMU
- Besitzen moglicherweise kein Auto oder benétigen * Bendtigen Mobilitat ohne

es nur gelegentlich. Achten auf Vorschriften, Fuhrparkkomplexitat

Parkmaglichkeiten und Zugangsbeschrankungen.

TR
223

Digital Natives

+ 25-40 Jahre alt
Stadt oder Stadtrand
Hohe digitale Anspruche

Geringe Toleranz fur Verwaltungsaufwand

@ et bersit, e 2y Blhe e e EV-Curious clients Families in Transition Existing JLR clients
* Interesse an Elektrofahrzeugen, aber noch « Umzug, Jobwechsel, Wartezeit auf die Lieferung des « Bereits in Inrem Okosystem integriert
unsicher neuen Autos + Hohes Markenvertrauen
» Angst vor dem Laden, veralteter Technologie « VorUbergehender Bedarf (gréBeres Auto, Zweitwagen,
» Oft Premiumkunden oder Umsteiger von Testphase fur Elektrofahrzeuge)

Verbrennern
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Kunden-Bedarfe

Mobility ist ein mehrstufiger Vertriebstrichter, der die Bereiche Vertrieb, Gebrauchtwagen und Finanzdienstleistungen vereint.

-Curi Business &
AASILLLE Urban Flex Families in Existing JLR

clients o Professional .
Users Transition clients
Users

= it & =

Praxistest Gber Eine ,Brickenlésung* Flexible Laufzeit Leihwagen, Ersatzfahrzeug
Flexibilitat Wochen, nicht 30 Gelegentlicher Zugang Zuverlassigkeit und Einfache Kontinuierliches Kundenerlebnis
Bedarfe Kurz- oder mittelfristige Minuten Keine Einfachheit Rechnungsstellung
Nutzung Sicherheit vor Eigentumsverpflichtungen Image & Garantieaustausch
All-inclusive-Preis Vertragsabschluss Luxuserlebnis nach Bedarf Abonnieren fiir 3-12 Zuverlassigkeit Kostenpflichtiges Upgrade auf ein
Monate héherwertiges Modell
Miete flr Mieten fur 1-4 Miete fiir Wochenenden, Mieten flr Spitzenzeiten Mieten oder
Angebot Wochenenden/Reisen Wochen Feiertage, Veranstaltungen Abonnieren - Upselling + Cross-Selling +

Abonnieren (6-12 Abonnieren (3-12 —> Sehr hohes Kundenbindung
Monate) Monate) - Neue Zielgruppe, die Kundenzufriedenheits- und - B2B-Umsatzpotenzial

klassische Autohduser selten ~ Kundenbindungspotenzial
- Hohes Potenzial fir - Hohes Potenzial fir erreichen
zukunftige Erstkaufer zukinftige Erstkaufer
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Kunden-Nutzen

Mobilitat bedeutet mehr als nur ein Auto zu benutzen.

Es geht darum, Einschrankungen im Alltag zu beseitigen.

Peace of Mind

Keine betrieblichen

Einschrankungen

Das richtige Fahrzeug

ﬁ% zur richtigen Zeit Unverbindliche

Kein Probefahrt Vorrang-Bedienung

Wiederverkaufsrisiko, e |

. * Keine Wartungsplanun
keine Wertverlustsorgen &P &
* Kein Reifenwechsel, keine * GroReres Auto flir den

Keine langfristige : o
Servicelogistik Urlaub

Bindung

. _ . - Testen Sie ein Elektroauto e Vorrangiger Zugang zu
* Keine Versicherung, keine * Anderes Auto fur einen

Verwaltungsaufgaben neuen Job oder Umzug

Keine Bedenken uber Wochen oder Fahrzeugen im Pannen-

hinsichtlich zuklnftiger Monate. oder Servicefall
Regulierungen oder der
* Heute Elektroauto, , . , ,
Veralterung von Kaufen Sie spater mit * Garantierte
morgen Verbrenner, , o -
Elektrofahrzeugen . gutem Gewissen — oder Mobilitatskontinuitat
nachsten Monat SUV

eben nicht.
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MOBILITY APPRQACH

Das digitale Ruckrat der Mobilitat im Handel .r""ﬁ

p
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JLR MOBILITY SERVICES - MOBILITY APPROACH 2.0

Die neue Mobilitats-Infrastruktur

1.2 BEI VERWENDUNG FOR JLR RENT

Land Rover RENT Bezuschussung T:“:Z::":e’wmm —
| Trade-in
| Trade-in (stock)
[Trade-in (loyalty or uplift)
[Trade-in (from Jaguar)
Loalty program (notrade-in)

)

Meldung:
Um eine Bezuschussung fur die Kundengruppe Land Rover RENT in EVEREST beantragen zu konnen, nf
VISTA als JLR RENT gemeldet, sowie die Zulassung als Selbstfahrervermietfahrzeug erfolgen

{3 ProPlanner @ Powing B Quototions B Controcts @ Reports B Monoge

Einzureichende Unterlagen
= Zulassungsbescheinigung Teil 1 Destocking

» | Affinity program
[+ Check-out [a 4 i 4] Check-in @ Mindesthaltedauer und Laufleistung: Germany |EEBos
oy . fobind - Die Hochsthaltedauer betragt 12 Monate (365 Tage). Die Mindesthaltedauer- und laufleistung bef Y Frambonus

3.000km durch externe Mehrfachvermietungen |Curated offer/pack bonus

HANDTEKENING AANKOMSTEN INSPECTIES

Die Bezuschussung eines Land Rover RENT-Fahrzeugs kann nur unter Einhaltung der o g. Bedingungen
Riickfragen nutzen Sie bitte unser Ticket-Portal AskJLR

6 a [o[a} U [Accessories bonus (e wallbox)
o Werden von dem autorisierten LAND ROVER Vertragspartner die varstehend beschrisbenen Vor Car Mantenance -free
oanras o g, . elngehalten oder stellt sich deren Nichteinhaltung bel einer Revision gemiR Artikel 15 des Hindle: Dee oms

ARWASH D 4 o o
CARWAS INSTELLINGEN QR SCANNEN UITLOGGEN Jaguar Land Rover zur der Priamien Courtesy Boris
B8 e of e ottt Thar s cver 00 et o he seectnd e e

Retailer

8 Alerts Vs2E0s 00 ZULASSUNGSVERPFLICHTUNGEN

cooopooomoomoooooono o

Bestellungen als JLR RENT missen als entsprechendes RENT Fahrzeug 2 [T — Vorfuhrwagen JLRRent

i s i y umgestal werden Mindestvorhaltung | Maximalzahl |  Haltedauer Minimum | - Mindestvorhaltung &
B it Lt sminn shoddbor Madelmix
B — i Optional Optional Mazximal 365 Tage Optional
B VAU LNEORCE. Semce s 1 Maximal 180 2 altoder 15.000 1
‘:mi: ‘;l:“::; :':::’“:’: 1 1 Km, Minimum 3 1 Minimum: 1,5 ILR Rent | Maximal 365 Tage alt
Aoy Mt wemente,

Tagealt,
S — 1 g2 8 1 Monate & 3.000 Optional__| Fahizeuge pro Techniker |  oder 15.000Km,
[ —————r——— [— akuuelles -
Alternativ zu 130 Modeliaht Optional Km Laufleistung, Optional Maximum: 2 JLRRent | Minimum 3 Monate &
1 ! ) 1 aktuelles 1 Fahrzeuge pro Techniker |3.000 Km Laufleistung|
= 2 Madeljahr (ganzes 1
1 M) Optional
8

24

Haltedauer

2
1
8

Mobility-Infrastructure
- Live from April 1st
- AlLNSC markets New Mobility Label

RANGE ROVER
MOBILITY

DEFENDER

DISCOVER YOUR NEXT DRIVE MOBILITY

DISCOVERY
MOBILITY

lient

25.02.2026
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DAS NEUE MOBILITATS-
FLOTTEN-MANAGEMENTSYSTEM

The Heart of Mobility Operations f\

Jede Interaktion wird schneller, einfacher und hochwertiger. \J P ro p I a n n e r

* Volle Kontrolle Gber Reservierungen, Vertrage, Flotte(n) und Planung

 Uberblick in Echtzeit tiber aktuelle, morgige und zukiinftige Aktivitidten
* Ersetzt und modernisiert bestehende Flottenmanagementsysteme

* Digitale Vertrage direkt auf dem Tablet erstellen und unterschreiben
 Digitaler Check-in/Check-out mit Fahrzeugrundgang

* Vertragsversand per E-Mail an den Kunden mit nur einem Klick

e System-Integration mit JLR Bestandssystemen
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r\ B < B
\/ ProPlanner 22 pashboard & Planning B Quotations Contracts €% Reports Manage @ Help . =

2 AMAadmin (Aalst) (O

FILTERS o % Su03-08 Mo 04-08 TuO6-0B We 06-08 ThO7-08 Fro8-08 $Sa09-08 Sul0-08 MoT1-08 Tuil2-08 Wel13-08 Th14-08 | Fr15-08

There are 82 results found

BASTOGNE REMPLACEMENT

X SEARCH b e sarags 08/08 08:0 13/08 10:00 - 14/0f
RANGE ROVER SPORT SE = i st
Q Search BR->BR OR =2 B
@ 1EVCS5s & C 07/08 09:00 - 10/08 15:00 12/08 10: 14/08 09:00 - 04/09 15
t KevinNal De Bruye - Ann Non JUMIK
B o RANGE ROVER EVOQUE E | K BrRBR BR-BR X P BRBR
@ 1254NIS 04/08 07:00 - 06408  07/08 08:00 - 10/08 18:00 12/08 09:00 - 13/ 14/08 07:00 - 17/08 18:00
Henry De kei: Haphs. BOSS Paints Jens Gerard Der Michaél Joris Demo
21/05/2018 14:51 - 06/08/2025 19:00 10/08 09:00 - 12/08 19:00
e () 1RVL888 s > ;
7} 05/08/2025 Cliff Joseph Jumik Michael Vancraeyveldt
RANGE ROVER EVOQUE @ BRBR WIM555 X P BRSBR
v Show contracts without resource ® ISDARRIE 08 5% 7 SCAINE025 UE.0O I8 it 10/08 07! 13/08 09:00 - 14/0
" RANGE ROVER VELAR HSE Chantal DERMAUT Confirmed - John Doe Jens Eer HHKYWﬂ?‘ Industr
v Automatic number of days @ BR-BR BR-BR BR - BFR
Only resources that have not been & 18/07 N:29 - 08/08 06:00 0%/08 04:00 - 11/08 00:00
checked out Michaél Joris Demo Wim Vassen
© VWoo1 ® BRBR BR->BR
Group by RANGE ROVER 22/07 14:45 - 05/08 17:33
AUTOBIOGRAPHY JUMIK, Kwadestraat 8800 Roesela
© on current pool BR-»BR
On owner pool ® 1BRT225 08/08 it‘# m:ua 1(3:00 : 12 lﬂﬂa 23:00 -
By price range RANGE ROVER SPORT SE et p- . | il 2 e
BRI B X BRBR BR-BR
By resource type o8 :
EtEdER 15/05 10:59 - 07/08 14:00 3 08/08 20:00 - 1/08 04:20 11/08 13:00 - 14/08 23:00
; ; ; JUMIK JUMIK Korra Chan
Granularity of time axis RANGE ROVER EVOQUE i — it

Per hour
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MOBILITY WEBSITE & MARKETING

A seamless and intuitive Modern Luxury Client Approach
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THE NEW CENTRAL
JLR MOBILITY FRONTEND

Ein einziger digitaler Zugangspunkt fur alle Kunden
Ein einziger, eleganter Prozess — vom Klick bis zur Schlisseltibergabe.

Eine europadische Plattform fiir:

* Kostenlose Probefahrten

* Kurzzeitmiete (RENT)

* Mittel- bis langfristige Mobilitat (SUBSCRIBE)
Features:

* VIN-spezifische Buchung

e Originalgetreue Darstellung des Fahrzeugs

* Flexible Fahrzeug-Suche

* Online-Payment (geplant in Q4, vorlaufige Angabe)

EINE PLATTFORM. EIN ERLEBNIS. EIN STANDARD FUR EXZELLENZ.
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DIE MARKETINGMASCHINE FUR MOBILITAT

EINE DOPPELSTRATEGIE: ZENTRALE LEISTUNG, LOKALE
VERSTARKUNG

@ Zentral (JLR, geplant) @ Lokal (Handler)

 Leitet zentral gesteuerte Kampagnen weiter
und verstarkt sie.

* Bezahlte Suchkampagnen (Google usw.)

* Bezahlte Social-Media-Kampagnen

(Meta usw.)  Aktiviert das Geschaft vor Ort durch gezielte

Initiativen.

e Kontinuierliche Sichtbarkeit zur
Steigerung des Traffics auf der Mobility-
Website

e Deep-Links & Gutscheine

EINE MARKENSTIMME. EINE STRATEGIE. MEHRERE LOKALE WIRKUNGSPUNKTE

22
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WAS HANDLER BEREITS HABEN

Sichtbarkeit schafft Nachfrage. Bestandigkeit schafft Vertrauen.

@ Eine vollstandige Bibliothek mit Marketingmaterialien, sofort einsatzbereit

e E-Mail-Marketing-Kampagnen auf GRMS verfligbar

 Visuelles Material und Fotos bzgl. “RENT”

e Social-Media-Content-Pakete

* POS-Materialien (Videos) fur Ihre digitalen Showroom-Bildschirme

Einzelhandler erhalten vom ersten Tag an hochwertige, markenkonforme Werbemittel.

23



MOBILITATS-ROLLE IM HANE

Fokus auf Client Experience
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MOBILITAT BETRIFFT ALLE BEREICHE IM HANDEL

MOBILITY IS A BUSINESS, NOT A SIDE ACTIVITY

Es erfordert Ownership, Fliihrung und klare Verantwortlichkeiten.

Mobilitatsbereiche: Ohne klare Rollen:

Vertrieb Die Leistung leidet.

Kundendienst Die Umsatze leiden, Mobilitat erwirtschaftet Verlust.
Marketing Das Kundenerlebnis wird uneinheitlich.
Fuhrparkmanagement

Finanzierung

Exzellenz ist niemals Zufall. Sie ist das Ergebnis von Planung.
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DIE IDEALE STRUKTUR

EIN MOBILITATS-EXPERTE IM JEDEM HANDELS-BETRIEB

Ein zentraler Ansprechpartner, ein koordiniertes Team

1 2

DIESE PERSON IST WEITERE INVOLVIERTE PERSONEN

Verantwortlich fiir die Geschaftsentwicklung Serviceberater

Verantwortlich flr die Plattform (Backend) Vertrieb / Produktexpertise

Verantwortlich flr Strategie und lokale Kundenerfahrung

Implementierung Fuhrpark / Betrieb

Hauptansprechpartner fur JLR
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AUFGABEN & VERANTWORTLICHKEITEN

VON DER STRATEGIE BIS ZUM TAGLICHEN BETRIEB

Jede Funktion tragt zum Mobililtatsgeschaft bei.

() STRATEGIE () TAGESGESSCHAFT

Client Experience Manager(?) * Serviceberater

- Zielplanung & Erreichung (An- und Abmeldung, Vertrage, Rechnungsstellung)

« Marketing & Vertrieb * Fuhrparkmanagement

(Verfiigbarkeit, Wartung, Fahrzeugtibergabe)

e Client Journey & Experience

* Flottenplanung * Buchhaltung

- Zielgruppen (B2B, Partnerschaften) (Abrechnung, Rechnungsstellung, etc.)

DER CLIENT EXPERIENCE MANAGER KANN FEDERFUHREND FUR DAS MOBILITATSGESCHAFT IM HANDEL SEIN!?
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Die Automobilindustrie vollzieht einen Wat

Christoph Engler -
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